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概要

終了後は、参加者同士がテーブルを囲んで交流会を実施。交流のきっかけとして共有した「農家あるある」では、農作業中のちょっとし

たハプニングや農家ならではの共感ネタで、多くの「あるある！」の声が上がり、場はとても盛り上がりました。その後も、各自が日頃

の取組や課題について話し合い、活発な意見交換の場となりました。

参加者からは、講座を受けての前向きな感想や、講座を通じた交流の広がりを実感できる意見が寄せられました。

実践的な内容と、すぐに現場で活かせる学びが多い講座を開催しておりますので、ぜひご参加ください。お待ちしております。

参加者の声① 参加者の声② 参加者の声③

「畑の直売に活かしたいと思い

ます。セミナーで前に会った人

とまた会えてよかった。」 40代

「とっても満足です。早速役立ち

ます。すぐにマーケティングに取

り組みます。また、みなさんと交

流できてうれしいです。」

「ターゲットを具体的に考えて売

るということが分かって勉強に

なりました。講師の方の説明が

分かりやすかったです！」

講師

「女性農業者のための売れるしくみづくり講座」

消費者の気持ちや行動を理解し、自分の商品やサービスに活かす力を身につける。

株式会社楽草花 代表取締役 末永なつ子

第１回西多摩地域講座が、2025年9月19日（金）に西多摩農業改良普及セン

ターで開催され、女性農業者を中心に、男性も含む15名（後日動画視聴希望者

含む）が参加しました。今回は「売れるしくみづくり」をテーマに、株式会社楽草

花代表取締役・末永なつ子氏から、マーケティングの考え方や売れるために大

切な視点について学びました。ワークでは自分の農産物の魅力やお客さま像を

整理し、終了後の交流会では、活発な意見交換が行われました。

■ 第１部 女性農業者のための売れるしくみづくり

「売れるしくみづくりとは」をテーマに、マーケティングの

重要性や、日々の生活の中にどのような視点でマーケ

ティングが存在しているのか、さらに「売れるためには情

報に深みを持たせることが大切である」という点につい

て学びました。

■ 第２部 わたしの販売アイデアを整理しよう

個人ワークでは、２つの課題に取り組みました。「商品の

良さを知ろう」では、自身が生産する農産物の魅力や強

みを改めて考え整理し、「お客さまを想像しよう」では、自

身の商品が「誰のためのものか」を考え、理想のお客さま

像を明確にすることを目的としました。参加者同士で意

見を交換し刺激を受けることで、新たな視点や気づきを

得る場となりました。

講義
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