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「輝く東京農業女子講座」レポート 北多摩Vol.1
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テーマ

概要

終了後は、参加者同士でひとつのテーブルを囲み、交流会を行いました。年齢を問わず、同じ地域に住みながらこれまで話す

機会のなかった参加者同士や、同じ作物を生産する参加者同士が情報交換を行うなど、活発な交流の場となりました。

参加者からは、講座を受けての前向きな感想や、講座を通じた交流の広がりを実感できる意見が寄せられました。

実践的な内容と、すぐに現場で活かせる学びが多い講座を開催しておりますので、ぜひご参加ください。お待ちしております。

参加者の声① 参加者の声② 参加者の声③

「農園の直販売に来ていただく

お客さま像を具体的にし、それ

に沿った宣伝を考えたい。」 ３０代

「今いる固定客が５０代の層が

多いので、新たな年代の客層獲

得のために活かしていきたい。」
４０代

「対面で販売する時や商品説明

シールの文章に活かしたい。現

地参加で良かった。他の農家さ

んに栽培方法を聞けた。」 ５０代

講師

「女性農業者のための売れるしくみづくり講座」

消費者の気持ちや行動を理解し、自分の商品やサービスに活かす力を身につける。

株式会社楽草花 代表取締役 末永なつ子

第１回北多摩地域講座が、2025年9月11日（木）に小平合同庁舎で開催され、

女性農業者を中心に、男性も含む28名（後日動画視聴希望者含む）が参加しま

した。今回は「売れるしくみづくり」をテーマに、株式会社楽草花代表取締役・末

永なつ子氏から、マーケティングの考え方や売れるために大切な視点について

学びました。ワークでは自分の農産物の魅力やお客さま像を整理し、終了後の

交流会では、地域や生産物を越えて活発な意見交換が行われました。

■ 第１部 女性農業者のための売れるしくみづくり

「売れるしくみづくりとは」をテーマに、マーケティングの重要

性や、日々の生活の中にどのような視点でマーケティングが

存在しているのか、さらに「売れるためには情報に深みを持た

せることが大切である」という点について学びました。講義中

は活発な質問が飛び交い、参加者の関心の高さがうかがえる

内容となりました。

■ 第２部 わたしの販売アイデアを整理しよう

個人ワークは、２つの課題に取り組みました。「商品の良さを

知ろう」では、自身が生産する農産物の魅力や強みを改めて

考え整理。「お客さまを想像しよう」では、自身の商品が「誰の

ためのものか」を考え、理想のお客さま像を明確にすることを

目的としました。ワーク中、受講生は講師との交流を通じて考

えを深め、ワークをより具体的に進めることができました。

講義

交流会 ワークショップ

末永講師






